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Presentación del 25 aniversario y la IV Asamblea General de
Antiguos Alumnos
El Instituto Internacional San Telmo ha presentado a sus Antiguos
Alumnos de Córdoba, Jerez, Almería, Granada, Sevilla, Huelva y
Extremadura, el 25 aniversario de la Fundación San Telmo así como
la celebración de la IV Asamblea de Antiguos Alumnos, que tendrá
lugar el próximo mes de octubre.

Cómo compra el consumidor del siglo XXI
El pasado 3 de mayo, San Telmo impartió en Almería el seminario
"Más allá de los canales de distribución: razones de compra del
consumidor". Para muchos empresarios y altos directivos, las cla-
ves de competencia para los próximos años dentro de sus em-
presas, se encuentran en estar "cerca de su cliente" No obstante,
no todos conocen cómo se debe hacer esto de forma adecuada,
ya que muchos se basan exclusivamente en su experiencia y so-
bre todo en unos parámetros demasiados generalistas.

A lo largo de esta sesión, se profundizó acerca del comportamiento
del consumidor del siglo XXI, para, de esta forma, acceder al mercado
con éxito. Para ello, se contó con la participación de Rafael Ollero,
Profesor del área comercial Instituto Internacional San Telmo y de
reconocidos empresarios como Teresa Masip Nebot, Directora Distri-
bución TNS; Antonio Agustín Justribó, Director General Índice K; Fer-
nando Jornet Anson, Ex-Subdirector de Nestlé y Adolfo Rodríguez
Flores, Consejero Delegado de Negocios Restauración del Sur, S.L.

El Instituto Internacional San Telmo reunión
el pasado 23 de marzo a todos sus Anti-
guos Alumnos de Extremadura. En este
encuentro, se realizó una conferencia-colo-
quio titulada "La Empresa y sus Directivos:
dinámica de relaciones" a cargo de Juan E.
Llimona Becerra, empresario Extremeño y
consejero delegado de Dopp Consultores,

Reunión de Antiguos Alumnos extremeños

primera firma andaluza y nacional en ges-
tión y selección de recursos humanos.
Posteriormente todos los asistentes visita-
ron las bodegas de Viña Extremadura, don-
de su enólogo explicó el proceso de elabo-
ración del vino desde la recogida de la uva
hasta el embotellado y donde se pudo dis-
frutar de una cata de vinos.
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1   Presentación en Almería
2   Presentación en Granada
3   Presentación en Jeréz


